
 

KARRIERE IST,  

IN DER VIELZAHL VON MÖGLICHKEITEN, 

SEINEN GANZ EIGENEN WEG ZU FINDEN. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Sie sind für uns wichtig. Die Kreativität und Leistungsbereitschaft unserer weltweit rund 2.400 Mitarbeiter an 73 Standorten 

bilden einen Grundpfeiler unseres Erfolgs. Storopack ist eine international führende Unternehmensgruppe, die 

Schutzverpackungen und technische Formteile entwickelt und produziert. Wir bieten unseren Mitarbeitern interessante 

Aufgaben mit schnellen Entscheidungswegen. Beste Voraussetzungen also, um etwas bewegen zu können. 

 

Zur Unterstützung unseres Vertriebs an unserem Standort in Birr suchen wir zum baldmöglichsten Zeitpunkt einen flexiblen und teamorientierten 

MITARBEITER IM VERKAUFSINNENDIENST (M/W/D) -80-100%- 

IHR PROFIL: 
 Kaufmännische Berufsausbildung 

 Gute Kenntnisse in MS Office, SAP-Erfahrungen von Vorteil 

 Motivierte, belastbare und flexible Persönlichkeit 

 Sehr gute mündliche Kenntnisse in Schweizerdeutsch 

 Englisch auf B-Niveau, Französisch wünschenswert 

 Technische Affinität von Vorteil 

 Offenheit, neue Aufgaben und Vorgehensweisen zu erlernen 

WAS SIE BEI UNS ERWARTET: 
 Flache Organisationsstruktur mit kurzen Entscheidungswegen 

 Aufgestelltes, kleines Team mit viel Freiraum für Kreativität 

 Leistungsgerechte Entlöhnung und sehr gute 

Pensionskassenleistungen 

 Wir fördern die Entwicklung jedes einzelnen Mitarbeiters und 

unterstützen interne wie auch externe Weiterbildungen 

 Flexible Arbeitszeiten sowie die Möglichkeit zu Homeoffice WENN SIE DIESE HERAUSFORDERUNG REIZT, 

FREUEN WIR UNS AUF IHRE BEWERBUNG UNTER 

ANGABE IHRER GEHALTSVORSTELLUNG: 

Storopack Schweiz AG 

Svenja Steffen | Industriestrasse 1 | CH-5242 Birr 

+41566778703 | personal.ch@storopack.com | www.storopack.ch 

Sie erreichen uns telefonisch von Dienstag bis Freitag. 

IHRE AUFGABEN: 
 Verkauf von Produkten im Bereich Packaging & Packaging Systems 

 Betreuung der Kunden im Innendienst in Zusammenarbeit 

mit dem Aussendienst 

 Eigenständige Outbound-Aktivitäten zur Neukundengewinnung 

und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen 

 Erstellung von Angeboten und Kalkulationen der anzubietenden Produkte 

 Aktives Nachfassen von offenen Angeboten und telefonischer 

After-Sales-Support 

 Anlage und Bearbeitung von Standardaufträgen und Kontrakten 

 Proaktive Betreuung und Weiterentwicklung der Bestandskunden 

 Einkauf von kundenindividuellen Verpackungslösungen 

 Selbständige Abwicklung von kleineren und mittelgrossen Projekten 

(Investitionsgüter) 

 Reklamationsbearbeitung 


